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第五屆 中國(深圳)國際工業博覽會 考察團
暨「港商如何快速進入中國內銷市場」講座
2012年4月26日 (星期四)  深圳華南城


在深圳巿政府及多個20多個官方及協會組織的大力支持下，第5屆中國（深圳）國際工業博覽會」（簡稱工博會）將定於2012年4月26日至4月29日在深圳華南城2號交易廣場舉行。工博會為期4天，本屆展會總展覽面積4萬平方米，展位約1500個，參展企業多達約800個。本屆展會共有四大展區, 設有消費電子展、家居飾品及工藝禮品展、皮革皮具展、台灣商品展四大展區。同時，我們亦會舉辦講座，讓商家們除了親身體驗「港企中心」的營商機會及推廣服務外，同時亦借此加強了解內銷市場及增進商家們聯誼溝通，共促發展。
參觀及研討事項﹕ 

· 有意開拓內銷巿場的香港企業；包括生產商、出口商、代理商、品牌商

· 
產品類別︰香港時尚精品
· 有意進一步瞭解如何能通過「中心」開發內銷專業買家渠道的港企.
	時間
	行程安排

	08: 15
	九龍塘港鐡站E出口(過境巴士站)集合 (經皇崗)
***如自行前往，請於早上9:50到達華南城招商中心

	10：00—10：30
	第5屆中國（深圳）國際工業博覽會開幕典禮

	10：30—12：45
	實地參觀交易會、華南城園區及一號交易廣場

	01：00—14：30
	商務午宴交流

	14：30—16：00
	· 「珠三角港企產品總經銷中心」專案的推介

· 「港商如何快速進入中國內銷市場」講座

	16：00—18：00
	返回香港或自行參觀離開



如對以上活動有任何查詢，歡迎致電陳家豪先生，電話：(852) 3188 3111，傳真：(852) 3188 1323，                  電郵：terry.chan@csc-hk.com 。如有意參加，敬請在4月24日或之前以傳真或電郵回覆。
------------------------------------------------------------------ 回條  ---------------------------------------------------------------------
( 本公司 _________ 名代表欲參加是次4月26日考察活動  ( 希望瞭解入駐優惠政策
( 新都酒店停車場集合  ( 自行前往  
姓名： 
職銜： 
手提電話：

姓名： 
職銜： 
手提電話：

公司名稱：

聯絡人：
       


       _____       電郵地址：
                                 ________
港商拓展內銷市場 – 問卷調查

	1. 
	貴公司在本港主要從事哪種行業? (在最多1 個答案上打勾)


( 鐘錶    ( 珠寶首飾    ( 家用電器    ( 服裝鞋帽    ( 日用日化[image: image1.wmf]


( 食品加工    ( 其他 (請註明:______________________________________)


	2. 
	貴公司屬於哪種經營模式？各佔公司營業額多少百分比？

**請於空白的地方填上各佔的百分比。例如﹕OEM 生產商 – 按客戶提供的設計及產品規格生產產品   60%**

( OEM 生產商 – 按客戶提供的設計及產品規格生產產品 (        % )

( ODM 生產商 – 自行設計及生產產品，尋找客戶再接單生產 (        % )

( OBM 生產商 – 使用公司自己註冊的品牌 (        % )

( 批發商 (        % )

( 分銷商 (        % )

( 貿易商 (        % )

( 其他 (請註明:__________________________________________) (        % )



	3. 
	貴公司產品屬性及銷售對象? 各佔公司營業額多少百分比？(可選多個答案)
**請於空白的地方填上各佔的百分比。例如﹕製成品, 直接賣給消費者  60%**
( 製成品, 直接賣給消費者 (        % )
( 製成品給其他生產商或分銷商 (        % )
( 半製成品，原料 (        % )
( 半製成品，零件 (        % )
( 服務 (        % )


	4. 
	貴公司產品現時是否已經在中國內地銷售？

( 是，已經在中國內地銷售    ( 否，未曾在中國內地銷售


	5. 
	在開展內銷業務初期，貴公司如何獲得相關政策及必要資訊？

( 依靠公司團隊    ( 聘請專門的顧問公司


	6. 
	貴公司產品在中國內地已銷售多少年?

( 1 - 3 年    ( 4 - 6 年    ( 7 - 9 年    ( 10 年或以上


	7. 
	貴公司的內地業務是否已經達到收支平衡？

( 是    ( 否

	8. 
	貴公司每年內銷額佔公司年度總營業額多少？

( 10% 以下    ( 11% - 20%    ( 21% - 40%    

( 41% - 60%    ( 61% - 80%    ( 81% - 100%


	9. 
	貴公司內銷團隊中有多少員工？

( 沒有建立內銷團隊    ( 10 位或以下    ( 11 - 50位    ( 51 - 100位    

( 101-500位    ( 501 - 1000 位    ( 1001 位或以上


	10. 
	貴公司內銷團隊（或其中某些成員）是否兼做外銷工作？

( 是    ( 否


	11. 
	內銷團隊中內地員工所佔比例?

( 0 (沒有內地員工)    ( 1% ~ 20%    ( 21% ~ 40%
( 41% ~ 60%    ( 61% ~ 80%    ( 80% 以上


	12. 
	貴公司產品現時在內地哪些地區銷售？(可選擇多於一項)
( 西南：重慶、四川、雲南、貴州、西藏
( 西北：寧夏、陝西、青海、甘肅、新疆
( 華中：湖北、湖南、河南
( 華北：北京、天津、內蒙古、山西、河北
( 東北：遼寧、黑龍江、吉林
( 華南：廣東、廣西、海南
( 華東：上海、浙江、江蘇、安徽、山東、福建、江西


	13. 
	貴公司目前在中國內地銷售產品是透過哪些渠道？(可選擇多於一項)
**通過該銷售渠道的銷售額佔內銷額（%），請於空白的地方填上各佔的百分比。例如﹕實體店60%**

( 實體店 (        % )    

( 展銷會 (        % )    

( 虛擬平臺（包括網絡、電視、電話、郵購營銷) (        % )
( 其他 (請註明:__________________________________________) (        % )


	14. 
	貴公司在中國內地開展銷售時曾經遇到的困難是？(可選擇多於一項)

( 入門階段 (包括內地政策法規的理解與更新、在內地成立公司等)
( 科技階段 (包括引入及應用高新技術、提升研發能力等)
( 產品階段 (包括加強產品設計能力、產品檢測及認證審批等)
( 市場階段 (包括收帳困難、人才挽留等)
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